
Fusões e aquisições 
em empresas 

de pequeno porte

Ao adentrar no 
universo das fusões 
e aquisições, é 
importante lembrar 
que, embora essas 
transações ofereçam 
oportunidades 
de mercado, elas 
também exigem 
um planejamento 
cuidadoso, diligência 
e expertise para 
alcançar resultados 
positivos e 
duradouros. No 
entanto, por trás 
da promessa de 
oportunidades 
e benefícios, há 
uma complexidade 
considerável. 

As transações de 
fusões e aquisições 
envolvem uma sé-

rie de desafios, desde a 
avaliação de valor até a 
integração pós-transação. 
Além disso, questões legais, 
regulatórias, financeiras 
e culturais podem surgir, 
tornando essas operações 
verdadeiros quebra-cabe-
ças corporativos. 

Aspectos como sinergia 
entre os envolvidos na 
operação e análise dos 
riscos e oportunidades são 
questões que precisam ser 
levadas em consideração 
e, na maioria das vezes, o 
sigilo é o segredo das ope-
rações bem-sucedidas. Por 
essa ocasião, muitas vezes, 
estas operações são inter-
mediadas por profissionais 
especialistas de mercado e 
viabilizadas por apresenta-
ções técnicas e albergadas 
por contratos de sigilo em 
relação às informações 
fornecidas. 

Os movimentos prelimi-
nares como a busca por 
compradores/vendedores 
que façam parte do merca-
do ou que tenham possibili-
dade de interagir com ele e 
a apresentação do negócio, 
além da abordagem ade-
quada e a valoração bem 
fundamentada são pilares 
que definem os pontos 
principais e critérios que 
serão orientadores em todo 
o processo.

Visando levantar informa-
ções e analisar os riscos, é 
necessária a realização de 
uma due diligence legal 
abrangente para identificar 
possíveis passivos legais, 
como litígios pendentes, 
contratos problemáticos, 
questões de propriedade 
intelectual e conformidade 
regulatória. 

O próximo passo visa a 
determinação da estrutura 
mais adequada para a tran-
sação, seja uma aquisição 
de ativos ou ações, fusão, ou 
outra forma de combinação 
empresarial. Negociação e 
elaboração dos documen-
tos legais são necessários, 
como contrato de compra 
e venda, acordo de fusão, 
acordos de acionistas, e 
quaisquer outros contratos 

relevantes. 

Além dos números con-
cretos, incorporam ao valor 
da empresa também os ati-
vos intangíveis. Isso acon-
tece pois o patrimônio da 
empresa pode ir bem além 
do que aqueles representa-
dos pelos ativos palpáveis, 
bens materiais. Pontos que 
não têm a ver com a infraes-
trutura e tudo que é visível 
aos olhos podem significar 
um grande valor. Alguns 
exemplos destes bens são: 
capital intelectual, marca 
registrada, credibilidade 
diante do mercado, gestão 
organizacional e clientela.

A fase contratual envolve, 
ainda, a revisão e negocia-
ção de contratos-chave 
pré-existentes, como con-
tratos de fornecimento, 
distribuição, arrendamen-
to, emprego e não concor-
rência. 

É importante garantir 
que os contratos sejam 
transferíveis ou que novos 
contratos sejam estabele-
cidos após a conclusão da 
transação, além da iden-
tificação e cumprimento 
de requisitos regulatórios, 
licenças e autorizações ne-
cessárias para a transação, 
transferência ou renovação 
de licenças comerciais, 
licenças de propriedade 
intelectual e outras auto-
rizações relevantes. 

No que compete à pro-
priedade intelectual, é rele-
vante ainda a elaboração de 
acordos de transferência ou 
licenciamento de proprie-
dade intelectual, conforme 
necessário. 

Como medida de con-
formidade, a importância 
da garantia de compliance 
com leis trabalhistas, fis-
cais, ambientais e outras 
regulamentações relevan-
tes e especificamente a 
análise de questões traba-
lhistas, incluindo acordos 
de emprego, benefícios dos 
funcionários, obrigações 
de notificação de mudan-
ça de controle e possíveis 
consequências para os 
funcionários completam a 
lista de necessidades em 
uma transação de fusão ou 
aquisição.

 A negociação de termos 
de retenção de funcioná-
rios-chave e pacotes de 
benefícios podem signifi-
car o caminho ou não de 
uma transação de sucesso. 
Uma transação de M&A 
para pequenos negócios 
envolve uma série de as-
pectos jurídicos e negociais 
complexos que requerem 
planejamento cuidadoso 
e expertise legal. Ao tra-
balhar com profissionais 
jurídicos especializados, os 
proprietários de pequenas 
empresas podem garantir 
uma transição suave e 
bem-sucedida.
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Comandar um negócio financeiramente saudável diante da 
tamanha complexidade tributária do nosso país não é simples. 
Na missão de auxiliar as empresas a transformarem essa 
realidade, a e-Auditoria acaba de lançar o Monitoramento 
Fiscal, uma ferramenta que deve ser o braço-direito para 
profissionais tributários que atuam diretamente auxiliando 
as empresas na classificação fiscal de seus produtos.

É uma ferramenta white label projetada para permitir 
que empreendedores tributários protejam e expandam seus 
negócios, oferecendo o serviço sob sua própria marca. Com 
capacidade de personalização, possibilita aos usuários que 
ofereçam um serviço diferenciado, que se alinha às neces-
sidades específicas de seus clientes, protegendo-os contra 
a concorrência de consultores externos e aumentando sig-
nificativamente o ticket médio de clientes atuais.

Sua incorporação irá automatizar a gestão de classificação 
fiscal, alíquotas e benefícios fiscais, garantindo atualizações 
diárias e alertas em tempo real sobre as mudanças na legislação 
tributária, através de sua tecnologia avançada que abrange a 
esfera federal e todas as 27 unidades federativas do Brasil. 

Sua base de dados conta com mais de 35 milhões de pro-
dutos e 100 milhões de regras tributárias, além de mais de 
190 bilhões de combinações fiscais, se posicionando como 
uma solução inovadora para a manutenção da conformidade 
e otimização tributária. Com isso, o Monitoramento Fiscal 
possibilita que os empreendedores tributários levem para 
as empresas a máxima segurança, fornecendo ainda a pos-
sibilidade de escalonamento conforme o aumento da base 
de itens monitorados.

“Em 2023, notamos uma média de 830 inconsistências por 
arquivo de obrigação acessória, uma quantidade elevada e 
extremamente arriscada para qualquer negócio”, pontua 
Frederico Amaral, CEO da e-Auditoria. Por isso, estamos 
confiantes de que a ferramenta poderá auxiliar os empreende-

O período segue aber-
to até 31 de maio. 
Neste ano, a Receita 

Federal estima receber 43 
milhões de declarações. É 
obrigado a declarar quem 
recebeu rendimentos tribu-
táveis acima de R$ 30.639,90 
em 2023. 

Para o microempreen-
dedor individual (MEI), é 
importante estar atento e 
calcular antes de prestar 
contas ao Leão. Cada pro-
fissional deve saber qual o 
segmento e o cálculo que 
deve fazer de acordo sua 
faixa de isenção para a distri-
buição de lucros – 32% para 
serviços, 8% para empresas 
comerciais e industriais, 8% 
para transporte de carga e 
MEI Caminhoneiro e 16% 
para empresas de transporte 
de passageiros.

 
Caso o valor for superior 

Declaração de IR. 
Saiba como o MEI deve fazer

O prazo para o envio da declaração anual de Imposto de Renda para Pessoa Física (IRPF) começou na 
sexta-feira (15)

enchimento do campo de re-
cebidos por Pessoa Jurídica, 
onde o microempreendedor 
individual deverá inserir os 
dados da sua empresa e o 
valor tributável. Veja em: 
(https://www.youtube.com/
watch).

 
É importante não se esque-

cer de preencher o montante 
do valor contribuído para a 
previdência social. Na aba de 
rendimentos não tributáveis, 
na opção “13 – Rendimento 
de sócio ou titular de micro-
empresa”, será necessário 
incluir também o CNPJ e 
o valor que ficou isento de 
impostos. Além disso, não 
deixe de cadastrar o capital 
social em Bens e Direitos 
com o mesmo valor inserido 
no Certificado de Condição 
de Microempreendedor 
Individual. Saiba mais em: 
(https://sebrae.com.br/sites/
PortalSebrae/MEI).

ao estipulado pela Receita, 
depois de subtraídos a par-
te isenta do total faturado 
no ano e os gastos da em-
presa, o contribuinte será 
obrigado a entregar a de-
claração. O Sebrae ressalta 
a importância de registrar 
as retiradas e guardar os 
comprovantes (gastos com 

compra de mercadorias, 
serviços, água, luz, aluguel, 
entre outros).

 
Para apoiar os donos de 

pequenos negócios, o Se-
brae preparou um vídeo e 
algumas dicas com o passo 
a passo, desde a entrada no 
portal da Receita até o pre-

Cada profissional deve saber qual o segmento e o cálculo 
que deve fazer de acordo sua faixa de isenção para a 

distribuição de lucros.
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A proximidade da Páscoa desperta 
grandes expectativas no mercado de 
varejo de alimentos, sendo reconhecida 
como uma das épocas mais significati-
vas para o aumento das vendas. Nesse 
contexto, a utilização de maquininhas 
de cartão emerge como uma estraté-
gia indispensável para impulsionar as 
vendas e manter a competitividade no 
mercado. 

A Granito Pagamentos, atenta a essa 
necessidade, desenvolveu um sistema de 
software de gestão de vendas de frente de 
caixa, projetado para otimizar o tempo, 
proporcionar praticidade e eficiência 
na gestão de negócios. Com o poder de 
compra dos brasileiros em ascensão, a 
confiança dos empreendedores se forta-
lece, refletindo em números ainda mais 
promissores. 

Este ano, por exemplo, a previsão é de 
um crescimento ainda mais expressivo 
em relação aos anos anteriores, impul-
sionado pela demanda por produtos 
tradicionais como ovos de Páscoa, barras 
e caixas de bombons. Segundo dados 
do IBGE, espera-se um crescimento de 
aproximadamente 4,5% em comparação 
ao mesmo período do ano passado.

O sistema software de gestão de 
vendas de frente de caixa oferece 
uma plataforma integrada que inclui 
serviços contábeis de emissão de notas 
fiscais, além de uma visão estratégica 
detalhada do negócio por meio de 
dados como frequência de compra, 
ticket médio e produtos mais vendidos. 
A Granito Pagamentos almeja ampliar 
significativamente sua base nos pró-
ximos meses, atendendo pequenos 

estabelecimentos, como lojas, merca-
dinhos, bares e restaurantes.

A pandemia impulsionou a adoção de pa-
gamentos digitais, especialmente por meio 
de carteiras digitais e operações centraliza-
das no celular. Nesse contexto, o sistema 
que conecta todas as operações essenciais 
em uma única plataforma, facilita ainda mais 
a transição para o ambiente digital. 

Com uma taxa mensal acessível, a solu-
ção oferece uma variedade de benefícios 
adicionais, incluindo proteção de dados 
na nuvem e a tecnologia que permite 
o registro e fechamento de pedidos de 
qualquer lugar da loja, utilizando apenas 
celular, tablet ou notebook, sem a neces-
sidade de investir em outros programas. 
- Fonte e mais informações: (https://
granitopagamentos.com.br).

Tecnologia e estratégia na Páscoa: 
vendas com soluções inovadoras

Nova ferramenta de monitoramento fiscal 
para empreendedores tributários

dores a evitarem estes riscos que possam colocar em jogo 
sua prosperidade”, ressalta.

Muito mais do que oferecer um produto ao mercado, o 
objetivo com o Monitoramento Fiscal é fornecer aos em-
preendedores tributários uma ferramenta própria para elevar 
a eficiência nos processos fiscais de suas empresas clientes. 

“Estamos confiantes de que conseguiremos promover uma 
transformação no setor tributário, desenvolvendo a maneira 
como este serviço é oferecido e percebido através da com-
binação de tecnologia avançada, personalizada e segura. Se 
tornando, assim, uma ferramenta indispensável para em-
preendedores tributários em todo o Brasil”, explica Amaral.

Em mais de 52 mil empresas, foi constatado que, juntas, elas 
pagaram, desde 2018, mais de R$ 5 milhões a mais do que real-
mente deviam. A média é de R$ 104 mil a maior por empresa. 
“Existe uma clara demanda de mercado e a necessidade dos 
prestadores de serviço se diferenciarem para atendê-las. Por 
isso, desenvolvemos essa ferramenta para fazer essa ponte, 
de forma que os clientes tenham a oportunidade de oferecer 
um produto atrativo e customizável”, finaliza Amaral. - Fonte 
e mais informações: (https://www.e-auditoria.com.br)
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