A IA é wma ferramenta
chave para destravar
desafios historicos do
agroneqgocto

ecentemente, o pre-

sidente dos Esta-

dos Unidos, Donald
Trump, anunciou uma taxa-
¢ao de 50% sobre produtos
importados do Brasil. A
medida deve impactar di-
retamente o agronegdcio
brasileiro, ja que o pais € um
dos maiores exportadores de
insumos bdasicos, com boa
parte da producao destina-
da aos Estados Unidos e a
Europa.

Além disso, de acordo com
um levantamento realizado
pela Falconino ultimo ano, o
setorja enfrentauma série de
desafios: oscilacoes nos pre-
¢os de commodities (23%),
mudancas climaticas (16%)
e questoes gerenciais, como
a dificuldade de conectar o
planejamento estratégico a
execucao pratica (13%) e
a definicdo de estratégias
comerciais eficazes (13%).

Diante de um cenério tao
complexo e relevante para a
economia nacional, investir
em tecnologia tornou-se es-
sencial. O movimento global
que teveinicio comachegada
do ChatGPT, ha quase trés
anos, impulsionou todas as
industrias a olhar com mais
atencdo para o potencial
da inteligéncia artificial, e
no agronegoécio nao foi di-
ferente.

Atual cenario

Dentro do agro, existem
diversos subsetores, que
vao desde usinas de cana
até empresas voltadas a
producdo de insumos. Em
muitas delas, a estrutura
nao conta com uma equipe
de vendas tradicional, o que
tem impulsionado o uso da
IA para aprimorar a etapa
comercial, além de auxiliar
nos processos de produgao.
Essa aplicacdo resulta em
um relacionamento mais
eficiente com fornecedores
e oferece suporte estratégico
a tomada de decisao.

Ja empresas com areas
comerciais estruturadas tém
aproveitado a inteligéncia
artificial também no relacio-
namento com o cliente final,
auxiliando para a reducgao
de custos de atendimento,
tornando a operagido mais
eficiente, além de fornecer
informagdes em tempo real
para vendedores durante o
contato com consumidores.

Em setores voltados ao
plantio, como o de cana-de-
-agucar ou florestamento,
a tecnologia tem apoiado
diretamente a area de gestao
e planejamento, com dash-
boards visuais que facilitam
a analise de dados e tornam
as decisdes mais assertivas.

Aplicacoes e
beneficios

Hoje, a IA é uma ferra-
menta fundamental para
destravar desafios histéricos
do agronegocio. As empresas
entenderam que modernizar-
-se é um passo fundamental
para garantir vantagem com-
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petitiva e decisdes baseadas
em dados concretos. Isso se
reflete em maior produtivi-
dade, treinamentos internos
mais eficazes e colaborado-
res mais bem preparados.

Outro pontoimportante € o
uso dos chamados agentes de
IA, que ajudam a gerar insi-
ghts ao cruzar dados relevan-
tes. E possivel, por exemplo,
analisar a produtividade de
uma fazenda e indicar qual
deve ser o proximo plantio
para otimizar o fluxo de caixa
e obter maior retorno sobre
0 investimento.

Desafios

Apesar dos avancos, a
implementacdo da IA ainda
encontra barreiras, prin-
cipalmente internas. A re-
sisténcia dos usudrios e a
falta de preparo das equipes
dificultam a implementacao
das ferramentas. Outro
entrave estd na infraestru-
tura de dados. Para que as
solucoes de TA gerem valor,
€ necessario um trabalho
prévio de engenharia de
dados, entender de onde
vém as informacoes, como se
conectam e organiza-las de
maneira limpa e estruturada.
Sem isso, a [A ndo consegue
entregar respostas confia-
veis ou relevantes.

Por isso, o engajamento
dos times e a estrutura-
¢ao dos dados sdo pontos
relevantes, que exigem
investimento, capacitacao
e disposicdo para mudar. O
agronegocio tende a prio-
rizar aportes diretamente
ligados a producgdo, mas é
fundamental olhar também
paraatransformacao digital.

O futuro

O uso da IA no setor, nos
proximos anos, dependera
do investimento em pessoas
qualificadas e em empresas
que compreendam a fundo o
core donegocio. Contar com
companhias especializadas é
também contar profissionais
que conhecem tanto a tec-
nologia quanto a realidade
do mercado e sdo capazes
de apoiar a organizacao dos
dados, estruturacdo dos
sistemas e aplicacdo da IA
de forma pratica e confidvel.

Com a evolucdo da IA, os
projetos se tornam cada vez
mais personalizados e, por
conta disso, é tAoimportante
avaliar o que o cliente possui
em termos de tecnologia, fer-
ramentas e fontes de dados
para que, juntos, sejam defi-
nidos os primeiros passos e
construido um plano de acéo.

A inteligéncia artificial €
a alavanca para o préximo
estagio. Embora nao resolva
sozinha todos os problemas,
ela é um suporte impres-
cindivel. Em um momento
em que a geopolitica afeta
diretamente os negdécios, a
IA pode ser essencial para
sustentar e ampliar o sucesso
das empresas do agronegocio
brasileiro.
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Compra e venda de imoveis rurais exige
atencao diante dos inumeros riscos

Negociacoes bem sucedidas dependem de assessoria especializada para evitar prejuizos financeiros e

garantir seguranca juridica

aquisicao ouvendadeiméveisrurais
Aenvolve uma série de particularida-

des que vao muito além da simples
negociagdo entre comprador e vendedor.
Diferentemente das transac¢des urbanas,
0s imoveis rurais exigem maior atencao a
aspectoslegais,ambientais, documentais e
tributarios que, se negligenciados, podem
gerar prejuizos significativos ou até mesmo
inviabilizar o negdécio. Nesse contexto,
conhecer os principais riscos envolvidos
nessas operacoes é fundamental para que
produtores, investidores e demais inte-
ressados atuem com seguranca juridica
e evitem surpresas no futuro.

De acordo com Nassim Kassem, advo-
gado especialista em direito imobilidrio
com atuacio no escritério Alvaro Santos
Advocacia e Consultoria no Agro, o ponto
de partida para mitigar os riscos em qual-
quer transacao envolvendo imével rural é
a analise minuciosa da documentacgao da
propriedade. “O primeiro documento a
ser verificado € a certiddao da matricula do
imoével, ela deve estar atualizada. Parece
basico, mas é essencial confirmar se o ven-
dedor é, de fato, o legitimo proprietario.
Né&o sdo raros os casos de herdeiros ou
terceiros que possuem apenas contratos
de gaveta, situagbes em que cuidados
maiores deverao ser tomados”, explica.

Outro aspecto que merece atencao,
segundo o especialista, diz respeito aos
passivos. Dividas, hipotecas, penhoras e
outras restricoes podem comprometer a
efetivacdo do negdcio e acarretar grandes
prejuizos ao comprador. Por isso, além das
informacoes que constardo na matricula, €
indispensavel a exigéncia do comprovante
de pagamento do Imposto Territorial Rural
(ITR) dos ultimos cinco anos, das decla-
racoes do ITR feitas além das certidoes
negativas nas esferas federal, estadual,
trabalhista, ambiental, protestos e Receita
Federal. “Caso haja dividas ou outros pro-
blemas pontuais que naoinviabilizem a tran-
sacdo, atuamosnamediacdo e estruturacao
juridica para viabilizar o negécio, sempre
interpretando os objetivos do cliente, sem
engessar a negociacdo”, destaca Kassem.

No caso de iméveis arrendados, o cuida-
dodeve serredobrado, pois o arrendatario
possuidireito de preferéncianaaquisicao.
A existéncia de contrato vigente deve ser
respeitada e observada, uma vez que a
legislagao protege o arrendatario em sua
relacdo contratual. Assim, é imprescin-
divel considerar esse fator na andlise de
riscos da aquisicao.

As questdes ambientais também me-
recem atencdo especial. Assim como as
tributarias, as obrigagées ambientais estao
vinculadas ao im6vel e por isso poderdo
ser cobradas de compradores que nao se
atentaram para a parte ambiental do im6-
vel. Iméveis com pendéncias ambientais,

Cultivo estratégico de brocolis
produtividade e reduz perdas

Diante dos desafios enfrentados no
campo, como variacdes climdticas e
pressdo de doencas, horticultores tém
buscado materiais mais resistentes,
produtivos e economicamente viaveis.
No cultivo de broécolis, um hibrido do
tipo cabeca tinica vem se destacando no
mercado, por agregar valor em todas as
etapas da producgdo.

De acordo com o consultor Técnico de
Vendas TSV Sementes, Lavoisier Neto —
que atende os estados de Pernambuco,
Paraiba, Ceara, Maranhdo, Piaui, Rio
GrandedoNorte, Para, Amapa, Amazonas
e Roraima —, o brécolis hibrido Master é
referénciaem qualidade e produtividade,
comboa conservagado pos-colheita, planta
forte e plantio o ano todo.

“Se o cultivo na area do produtor for
100% do Master, ele ganhard um ciclo de
plantio, com aumento de produtividade e
economia com fertilizantes e defensivos
agricolas, devidoasuaprecocidade deuma
semana a menos em relacdo ao mercado.
E nos periodos chuvosos, ele terd maior
rendimento na colheita e sem perdas,
porque 0 nosso material apresenta alta
toleranciaaformacdo deramoslaterais, ao
talo-oco e altatolerancia a podriddo negra

Divulgagio Alvaro Santos Advocacia

‘ ‘Jé acompanhamos casos
em que o comprador
estava envolvido em
praticas fraudulentas:
adquiria propriedades,
nao realizava os
pagamentos e prejudicava
a continuidade dos
negocios.

como embargos, irregularidades em Areas
de Preservagdo Permanente (APPs) ou
histérico de desmatamento ilegal, podem
inviabilizar as atividades agropecuarias.

Como ressalta o advogado, o uso de tec-
nologias como drones e imagens de satélite
temsido umimportante aliadonaverificacao
dessas questoes. “Com uma andlise técnica
detalhada, conseguimosidentificar possiveis
areas de supressao vegetal. Mesmo que ain-
da ndo haja autuacao ambiental, € possivel
antecipar problemas futuros e tomar as pro-
vidéncias necessdrias com antecedéncia”,
diz. “E fundamental também verificar se a
drea registrada na matricula corresponde a
realidade geograficadoimdvel, especialmen-
te em propriedades que ainda ndo possuem
georreferenciamento — obrigatério para
todos os iméveis, independentemente do
tamanho, a partir de 20 de novembro de
2025”7, completa.

Analise do vendedor e do
comprador também é essencial
Além daverificacdo da documentagao do
imével, é imprescindivel realizar diligéncia
prévia (due diligence) tanto do vendedor
quanto do comprador. “Avaliamos a situagao
patrimonial do vendedor, especialmente
para verificar eventual estado de insol-
véncia. Caso ele possua dividas superio-
res ao valor de seu patrimonio, pode-se
caracterizar fraude, o que compromete as

aquisicoes e podem levar a anulagdo da
compra e venda”, alerta Kassem.

No caso do comprador, o escritériorealiza
umaverificagdo cautelosa quanto aantece-
dentes criminais, histérico de transacoes,
demandas civeis e outros eventuais riscos
de falta de pagamento. “J4 acompanhamos
casos em que o comprador estava envol-
vido em praticas fraudulentas: adquiria
propriedades, ndorealizava os pagamentos
e prejudicava a continuidade dosnegdécios.
A ma-fé é uma realidade, e esse tipo de in-
vestigacdo prévia é indispensavel”, pontua.

Acompanhamento juridico
continuo é fundamental

E importante destacar que a formalizacio
da compra e venda do imével rural nao
se encerra com a assinatura do contrato.
O acompanhamento juridico continuo é
essencial para garantir o cumprimento de
todas as obrigacdes previstas no documen-
to. “Nosso trabalho segue no pdés-venda,
acompanhando o pagamento das parcelas,
eventuais pendéncias e, principalmente, a
lavratura e registro da escritura, etapa que
efetivamente garante a transferéncia de
propriedade”, reforca o advogado.

Cinco orientacdes fundamentais para
transacoes rurais seguras:

1.Busque orientacdo especializada: Con-
sulte um advogado com experiéncia em
direito imobilidrio rural antes de iniciar
qualquer negociagao.

2.Mapeie oportunidades e riscos: Uma
andlise juridica preventiva evita prejuizos
e garante um contrato sélido.

3. Tenhadocumentagdo emdia: Vendedores
devem manter certidoes, licencas, CAR,
CCIR, ITR e matricula atualizados.

4 Verifique oregistro: Compradores devem
confirmar se a escritura esta devidamente
registrada em cartorio.

5.Acompanhe o pés-venda: Com o apoio
do advogado, monitore o cumprimento
das obrigacoes até o registro definitivo
da propriedade.

impulsiona
no campo

das cruciferas (Xcc). E um produto que
hoje lidera o plantio na Serra da Ibiapaba
(CE), uma regido de destaque no cultivo
de brocolis”, enfatiza Lavoisier.

Com plantas compactas e de boa agres-
sividade radicular, o hibrido apresenta
ciclo precoce, entre 50 e 60 dias, peso
aproximado de 450g e cabecasbem fecha-
das, de granulometria média e coloragao
verde-escura. “Sua alta rusticidade e
estabilidade, aliadas ao 6timo formato e
qualidade comercial da cabeca, sdo ca-
racteristicas que conquistam mercados
em varias regioes e épocas de plantio,
oferecendo seguranca e renda ao produ-
tor. Uma dica é antecipar as adubacoes
de cobertura e manejar bem a irrigacao”,
complementa o consultor técnico.

“OMaster F1 éumproduto excelente no
inverno e verao, tem um tamanho muito
bom, a gente chega a produzi-lo com até
800g. O ciclo é curto, em média 52 dias,
e é um brocolis que resiste ao periodo
chuvoso. Eu fago parte de um grupo de
produtores e enviamos nosso produto
para varios estados brasileiros”, afirma
o produtor Francisco Reginaldo Leitao
Silva, de Guaraciaba do Norte, Serra da
Ibiapaba (CE).



