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Caoa lanca Changan produzido no Brasil

A Caoa iniciou em Anapolis (GO) a produg¢do nacional
do Changan Uni-T, marcando a fabricacdo do primeiro
modelo da marca no Brasil. O veiculo chega a rede por
R$ 169.990 na versdo Infinity.

O SUV passou por 24 meses de desenvolvimento e
2 milhdes de quilometros de testes para adaptacdo ao
Brasil, recebendo calibracdo de suspensio, dire¢do e
motorizacgao flex.

Omotor 1.5 Turbo entrega 180 cve 29,2 kgfm de torque,
com transmissdo de dupla embreagem e sete marchas. O
veiculomede 4,54 metros de comprimentoe 2,71 metrosde
entre-eixos. Internamente, o painel possui telasintegradas
de 25,1 polegadas e sistema de inteligéncia artificial para
comandos de voz e monitoramento de fadiga.

O pacote de seguranca Adas nivel 2+ contempla 18
funcoes, como piloto automaético adaptativo e assistente
de faixa. O modelo inclui controle remoto por aplicativo
para 12 funcdes e filtragem de ar PM2.5. A garantia € de
seteanosou 150 mil quilémetros. A estrutura da carroceria
utiliza 60% de ligas de alta resisténcia.

Changan Uni-T

Jeep Renegade agora tem versdes MHEV

As vésperas de iniciar a producao de Leapmotor e novo
Avenger, o grupo Stellantis acelera e lanca trés novidades

Empresas
Negocios

Via Digital Motors

Aprimeira é oJeep Renegade 2027 que introduz o sistema
hibrido-leve de 48V nas versdes intermediarias e de topo,
operando com o motor 1.3 turboflex de 176 cv. A tecnolo-
gia reduz o consumo urbano em 7% e as emissoes de CO2
em 8%. O interior recebeu novo console central, manopla
de cambio redimensionada, saidas de ar traseiras, painel
digital de 7” e central multimidia de 10,1”.

Externamente, os para-choques foram modificados para
ampliar os angulos de ataque, acompanhados de novas
rodas e fardis full led com nova assinatura. A seguranca
de série inclui seis airbags, monitoramento de ponto cego
e frenagem auténoma.

Os precos foram alterados: a versdo Altitude custa R$
129.990, a Longitude MHEV R$ 158.690, a SaharaMHEV R$
175.990 e a Willys 4x4 R$ 189.490. A garantia € de 5 anos.
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Jeep Renegade Sahara.

Commander também entra na era da
eletrificacao

A Jeep também atualizou a linha 2027 do Commander
com a introducao do sistema hibrido-leve (MHEV) de 48V
nas motorizagdes 1.3 turboflex de 185 cv. A versao de topo
Blackhawk mantém o motor 2.0 Hurricane com 272 cv de
poténcia e tracdo 4x4.

Nointerior, o console central recebeuredimensionamento
enovos materiais de acabamento. O painel de instrumentos
digitalde 10,25 polegadas foi atualizado comnovasinterfaces
graficas, enquanto a central multimidia de 10,1 polegadas
agora integra comandos por voz via Alexa e espelhamento
sem fio. O modelo passa a oferecer ajuste elétrico para o
banco do passageiro nas configuracoes mais equipadas e
saidas de ar condicionado para a terceira fileira de bancos.

@ Jeep e Ram.

www.netjen.com.br

Lucia Camargo Nunes (*)

Osprecos foramreposicionados, comaversao Longitude
MHEV partindo de R$219.990 e a Blackhawk 2.0 Hurricane
fixada em R$ 321.290. A garantia de fabrica é de 5 anos.

Picapes Ram ganham atualizacoes

Ainda como linha 2026, a Ram atualizou as picapes 2500
e 3500 commodificacdes na grade frontal, conjunto éptico
e oferta tecnoldgica.

O motor Cummins turbo diesel 6.7 foi recalibrado para
atender as normas de emissdes Proconve L8, mantendo
377 cvna 2500 e 420 cvna 3500. A capacidade de reboque
foi ampliada, atingindo 9 toneladas na versao 3500.

No interior, as picapes receberam um painel de instru-
mentos digital de 12” e espelho retrovisor interno digital,
que projetaimagens de uma camera traseira. O multimidia
de 12” agora permite a conexido sem fio para sistemas
operacionais moéveis.

Ram 3500.

A estrutura de seguranca foi reforcada com a inclusédo
de sensores de estacionamento frontais e traseiros em
todas as versoes, além de novos retrovisores externos
bipartidos com ajuste elétrico e desembagador. As rodas
de 18” apresentam novos desenhos.

A picape 2500 passa a contar com o sistema de com-
partimentos RamBox nas laterais da cacamba como item
de série. Os precos foram reajustados, com a Ram 2500
Laramie partindo de R$ 449.990.

(*) - E economista e jornalista especializada no setor automotivo, editora do

portal www.viadigital.com.br e do canal @viadigitalmotors no YouTube.
E-mail: lucia@viadigital.com.br

Por que ter um app de banco ndao basta mais para o varejo

Especialista alerta que a facilidade do
Banking as a Service esconde riscos ope-
racionais; para Rafael Franco, CEO da
Alphacode, “fintech néo é projeto de mar-
keting, é estrutura e governanca.” O avanco
do Pix, a consolidacdo do Open Finance e
a popularizacao do modelo Banking as a
Service (BaaS) transformaram o merca-
do financeiro brasileiro em um dos mais
dindmicos do mundo. Com infraestrutura
regulatéria moderna e APIs que permitem
integrar servicos bancarios a qualquer
aplicativo, criar uma fintech deixou de ser
exclusividade de instituicoes tradicionais.
A facilidade de entrada, no entanto, escon-
de uma complexidade que nem sempre é
percebida por empresarios de fora do setor.

Para Rafael Franco, especialista em
arquitetura de plataformas financeiras e
CEO da Alphacode, empresa especiali-
zada no desenvolvimento de plataformas
financeiras digitais, o principal equivoco
estd em tratar fintech como extensao de
estratégia comercial. “Existe uma per-
cepcao de que basta integrar um parceiro
bancério,lancar um aplicativo e ativar uma
base de clientes. Mas operac¢ao financeira
nio é projeto de marketing. E estrutura,
governanca e gestao de risco”, afirma.

Segundo ele, o ambiente atual estimula
empresas de varejo, tecnologia e servi¢os
a incorporarem solucbes como conta
digital, crédito préprio e antecipacdo de
recebiveis dentro de seus ecossistemas. O
movimento faz sentido do ponto de vista
estratégico, ja que produtos financeiros
aumentam retenc¢do, ampliam margens e
fortalecemrelacionamento como cliente.
O problema surge quando a expansiao
ocorre sem maturidade operacional.

“Quando uma empresa decide conce-
der crédito, ela passa a assumir risco de
inadimpléncia e precisa estruturar a co-
branca. Se esses fundamentos nio estao
organizados, a tecnologia apenas acelera
a exposicao ao erro”, pontua o CEO da

Alphacode. Paraele, o mercado brasileiro
entrou em uma fase de sofisticagdo onde
a sustentabilidade do modelo vale mais
do que o niimero de downloads do app.

Maturidade antes de escala

Na avaliacao de Franco, o mercado brasi-
leiro entrouemumafase mais sofisticada. Se
nosultimosanosadiscussio giravaem torno
da digitalizacdo dos servicos financeiros,
agora o foco recai sobre a sustentabilidade
do modelo. Empresas que lancaram pro-
dutos financeiros como complemento de
receita comecam a perceber que a gestao
da carteira e o controle da operac¢io sio tdo
relevantes quanto a aquisi¢do de clientes.

Ele defende que aentradano setor deve
seguir uma légica de maturidade. “Nem
todaempresa precisacomecar oferecendo
conta digital, cartdo de crédito ao mesmo
tempo. Hdmodelos mais simples e estrutu-
rais, como operacoes de créditolastreadas
ousolucoes especificas de pagamento, que
permitem ganho de experiéncia antes de
ampliar escopo”, afirma.

Essa visdo dialoga com um cendrio em
que o Banco Central reforca exigéncias
de compliance e transparéncia, enquanto
o consumidor se mostra mais atento a
segurancga e a confiabilidade das plata-
formas. Para Franco, reputacio se tornou
ativo critico. “Produto financeiro envolve
confianca. Uma falha operacional ou um
erro de liquidacdo nao afeta apenas o
caixa, afeta a marca.”

Arquitetura como decisao estratégica

Outro ponto que ganha relevancia no
atual ciclo das fintechs é a arquitetura
tecnolégica. Com a oferta crescente
de solugdes white label e plataformas
prontas, muitas empresas optam por
modelos compartilhados para reduzir o
tempo delancamento. Embora eficientes
para validacdo inicial, esses formatos
podem limitar evolucdo e controle no
médio prazo.

“A pergunta central ndo € qual tec-
nologia usar, mas o que a empresa quer
controlar. Quem controla dados, regras
de negdbcio e integracdes constréi um
ativo. Quem depende integralmente de
terceiros pode crescer rapido, mas com
baixa autonomia estratégica”, analisa.

Paraele,adiscussao sobre private label,
individualizacdo de ambiente e governan-
cade codigo deixou de ser tema técnico e
passou a integrar a agenda de conselhos
e executivos, “Fintech nao € projeto de
curtoprazo. E infraestrutura continua. Se
aarquiteturanao foi pensada para evoluir,
cada ajuste vira um remendo.”

O novo ciclo das fintechs

O mercado brasileiro de fintechs amadu-
rece emparaleloaoaumento dacompeticdo
eapressao por eficiéncia. Modelosbaseados
apenas em aquisicao agressiva de usuarios
perdem espaco paraestratégias focadasem
rentabilidade, controle de risco e diversifi-
cacao de receita. Nesse contexto, produtos
como antecipacido de recebiveis, crédito
segmentado e integracido financeira em
plataformas denicho ganham protagonismo.

Franco avalia que o proximo ciclo sera
marcado menos pela corrida por funcionali-
dadesemaispelaconsolidacaode estruturas
sélidas. “O ambiente € favoravel, aregulacdo
evoluiu e a tecnologia estd disponivel. O
diferencial agora é disciplina. Empresas
que enxergarem fintech como expansdo
estruturaldonegdcioterdovantagem. Asque
tratarem comoiniciativa oportunistatendem
a enfrentar ajustes dolorosos”, afirma.

Ao fim, ele resume o momento do setor
como uma transicdo de entusiasmo para
responsabilidade. “O Brasil construiuuma
das infraestruturas financeiras digitais
mais avangadas domundo. Mas infraestru-
turarobustaexige operadores preparados.
Estruturavem antes de tecnologia. Quem
entendeisso constréiativos. Quemignora,
corre risco desnecessario.”

Proclamas de Casamentos

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
3° Subdistrito - Penha de Francga

Albert Broday Rodrigues - Oficial do Registro Civil

Faco saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos
pelo Art. 1525, do Cédigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: PAULO SERGIO FARIAS, profissdo: funcionario publico, estado
civil: vidvo, naturalidade: Sdo Paulo, SP, data-nascimento: 01/07/1962, residente e
domiciliado em Penha de Franga, Sao Paulo, SP, filho de Penha Zoraide Farias. A
pretendente: ANA PAULA DE JESUS RIBEIRO DA SILVA, profissdo: higienizadora,
estado civil: viiva, naturalidade: Campinas, SP, data-nascimento: 15/01/1974, residente
e domiciliada em Penha de Franga, Sdo Paulo, SP, filha de José Angelo Ribeiro e de
Aurea de Jesus Ribeiro.

O pretendente: RAUL DE SOUZA LEMOS DOS SANTOS, profissdo: auténomo,
estado civil: solteiro, naturalidade: Ubatuba, SP, data-nascimento: 30/03/1993,
residente e domiciliado em Penha de Franga, Sao Paulo, SP, filho de Marcelo
Lemos dos Santos e de Ana Maria de Souza. A pretendente: SILMARA MARIA
DOS SANTOS PAIVA, profissdo: autbnoma, estado civil: solteira, naturalidade:
nesta Capital, Cangaiba, SP, data-nascimento: 17/10/1987, residente e domiciliada
em Penha de Franga, Sao Paulo, SP, filha de Walter Manoel de Paiva e de Cecilia
Maria dos Santos Almeida.

O pretendente: MATHEUS AMORIM DOS SANTOS, profissdo: analista de T.I.,
estado civil: solteiro, naturalidade: nesta Capital, Jabaquara, SP, data-nascimento:
02/09/2000, residente e domiciliado em Penha de Franga, Sao Paulo, SP, filho
de Rodrigo Carlos dos Santos e de Roberta Amorim dos Santos. A pretendente:
GIOVANA PEREIRA GUGEL, profissdo: analista de T.l., estado civil: solteira,
naturalidade: Americana, SP, data-nascimento: 07/10/2001, residente e domiciliada
em Penha de Franga, S&o Paulo, SP, filha de Paulo Rogerio Nascimento Gugel e
de Claudia Pereira.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,

para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local
Jornal Empresas & Negoécios

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
DE PESSOAS NATURAIS
15° Subdistrito - Bom Retiro

Amanda de Rezende Campos Marinho Couto - Oficial

Faco saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos pelo
Art. 1525, do Codigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: PABLO MIGUEL ALVES GOMES, nascido nesta Capital, Butanta, SP,
no dia 10/11/1994, profissdo analista de sistemas, estado civil divorciado, residente
e domiciliado neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Francisco Lucio Gomes e de
Maria Suely Alves Gomes. A pretendente: DYANA LOPES SOUSA, nascida em Vitéria
do Mearim, MA, no dia 03/05/1992, profissdo autdbnoma, estado civil solteira, residente
e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Benedito Moreira Sousa e de
Maria das Dores Lopes Sousa.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,

para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local

Jornal Empresas & Negocios
|
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