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Decisao Educacional de Alto
Investimento: Como Estruturar
Estratégias para Ciclos Longos

Ao longo da minha trajetoria no marketing
educacional, aprendi que decisées de alto
mvestimento ndo sequem a logica da compra por
mmpulso

uando falamos de programas internacionais, gradua-

¢Oes ou cursos de longa duragao, estamos falando

de escolhas que envolvem dinheiro, expectativa e
projeto de vida. Segundo Kotler e Keller (2016), quanto
maior o risco percebido, maior o nivel de envolvimento
no processo decisorio. Na educacio, o risco é financeiro e
emocional. Por isso, estratégias simplistas e imediatistas
raramente funcionam nesse contexto.

O primeiro ponto que sempre considero é que a de-
cisdo educacional de alto valor raramente é individual.
Pais, responsaveis e até mentores participam como um
verdadeiro comité decisor. Solomon (2018) explica que
decisbes de alto envolvimento exigem maior processa-
mento de informagdes e comparacao entre alternativas.
Isso significa que o marketing precisa oferecer conteido
aprofundado, dados claros, provas sociais e espago para

-
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didlogo. Nao se trata apenas de anunciar beneficios, mas
de construir seguranca progressiva ao longo da jornada.

Outro fator essencial é entender o tempo de maturacao
do lead. Em programas de alto ticket, o ciclo pode durar
meses. Ja acompanhei casos em que a decisdo levou mais
de um ano. Nesse cendrio, insistir em urgéncia artificial
prejudicaaconfianca. Emvez disso, organizo estratégias em
fases: conscientizacdo, consideracao e decisdo. Cada etapa
exige mensagens diferentes, sempre alinhadas a realidade
financeira e emocional da familia. Estratégia para ciclos
longos exige paciéncia, consisténcia e acompanhamento
estruturado.

Também acredito que o marketing precisa trabalhar inte-
grado a area académica e ao atendimento. Decisées com-
plexas demandam contato humano qualificado. Reunides
individuais, sessdes de esclarecimento e acompanhamento
personalizado fazem diferenca. O papel do marketing ndo
termina na geracdo do lead. Ele deve sustentar a expe-
riéncia até a matricula e, depois, reforcar a escolha feita.
Em decisdes de alto investimento, cada ponto de contato
influencia a percepcao de credibilidade.

Ao longo da minha carreira, inclusive na formacao inter-
nacional que ampliou minha visdo estratégica, compreendi
que marketing educacional de alto ticket ndo é sobre ace-
lerar vendas, mas sobre orientar escolhas. Estratégias para
ciclos longos exigem maturidade e planejamento. Quando
respeitamos o tempo da familia e estruturamos comuni-
cacdo clara e consistente, transformamos interesse em
decisdo consciente. E decisdes conscientes geramretencao,
reputacio e crescimento sustentdvel para as instituicoes.
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osultimos anos, o desejo

de internacionalizacdo

do brasileiro atingiu um
novo patamar de maturidade
e planejamento. Segundo uma
pesquisanacional realizada pela
Febraban no final de dezembro
de 2025, quase metade dos
brasileirosmanifesta o desejode
deixar o pais, com um destaque
impressionante para a Geracao
Y (nascidos entre 1980 e 1995),
onde 50% dos entrevistados afir-
mam querer morar no exterior.
Mais do que umnumeroisolado,
o levantamento revela uma pre-
feréncia clarapela Europa (60%
dasmencoes). Esse movimento
migratério atual ndo é apenas
uma fuga econémica, mas uma
buscaestruturadapor qualidade
de vida, resgate de identidade e
seguranca, consolidando a cida-
dania como um projeto central
das familias brasileiras.

E fato que a busca pela cida-
dania europeia se tornou o novo
foco do investimento familiar.
Se antes 0s pais poupavam
para a faculdade dos filhos no
Brasil, hoje o investimento é
direcionado a processos de
reconhecimento de outras na-
cionalidades — principalmente
italiana, portuguesa e alema. Os
pontos de partida sdo, normal-
mente, os avos, que se baseiam
em uma memoria que antes pa-
recia distante: um antepassado
que cruzou o Atlantico fugindo
da guerra ou da fome, agora €
um ativo juridico. Ao regularizar
documentos antigos, as familias
operamuma “migracaoreversa’,
onde o descendente retorna ao
solo de onde seu parente partiu,
fechando um ciclo.

Contudo, diferente das saidas
motivadas por crises econo-
micas, o movimento atual da
Geracdo Y € de estratégia de
longo prazo. Sendo assim, casais
de classe média e alta estdo
estruturando a saida com anos
de antecedéncia, iniciando o
planejamento na validagdo de

diplomas e o aprimoramento
de idiomas antes mesmo de
comprar as passagens, passan-
do pela escolha da escola dos
filhos, priorizando curriculos
infernacionais, e terminando na
seguranca, focando no “ganho
de paz” — seguranca publica,
previsibilidade econémica e o
direito de caminhar na rua.

Outra discussdao profunda
que essa onda migratéria traz
esta relacionada a identidade,
j& que muitos brasileiros procu-
ram redescobrir as suas raizes.
Assim, o processo burocratico
de busca por certiddoes em
pequenas comunas na Itilia ou
aldeias em Portugal gera um
sentimento de pertencimento
que vai além do documento
plastico, se transformando em
uma jornada afetiva e criando
uma ancoragem histérica. Ao
folhear registros antigos e loca-
lizar as coordenadas geograficas
de onde seus antepassados
partiram, as familias resgatam
narrativas silenciadas pelo
tempo, transformando nomes
em arvores genealdgicas vivas.

Emsuma,anovadidsporabra-
sileiraredefine o conceito de he-
ran¢aparaas proximas décadas.
O quevemosnao é umabandono
daidentidadenacional, masuma
expansao de horizontes onde o
passaporte europeu se torna o
maior patriménio de uma familia.
Assim, ao transformar o passado
em uma estratégia de futuro, os
brasileiros da Geracao Y estao
garantindo que o legado de seus
antepassados ndo seja apenas
uma memoria guardada. No fim
dascontas, essamigracao plane-
jada prova que pertencer amais
deumlugar € aformamais sélida
de garantir seguranca, raizes e
um destino sem fronteiras para
as geragoes que virao.
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Proclamas de Casamentos

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
Distrito de Jardim Sao Luis

Dr?. Evanice Callado Rodrigues dos Santos - Oficial

Fago saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos
pelo Art. 1525, do Cédigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: TIAGO SOUSA DOS SANTOS, brasileiro, solteiro, nascido aos
24/03/1991, ajudante de cozinha, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliado
em Sao Paulo - SP, filho de Edson Meira dos Santos e de Rita de Cassia Sousa; A
pretendente: MICHELE MENDONGCA SANTOS, brasileira, divorciada, nascida aos
18/08/1985, baba, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliada em Sao Paulo -
SP, filha de Agenor Santos e de Elisabete Soares de Mendonga.

O pretendente: HENRIQUE DIAS DE OLIVEIRA, brasileiro, solteiro, nascido aos
16/04/1992, musico, natural de S&o Paulo - SP, residente e domiciliado em Tabodo da
Serra - SP, filho de Dorval Ferreira de Oliveira e de Edilaine Dias Pinto; A pretendente:
Jéssica Barbosa Lopes, brasileira, divorciada, nascida aos 04/08/1996, engenheira ci-
vil, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Waldir
Ferreira Lopes e de Edneusa Gomes Barbosa.

O pretendente: BRUNO GOMES GONGCALVES, brasileiro, solteiro, nascido aos
02/04/1991, taxista, natural de S&o Paulo - SP, residente e domiciliado em S&o Paulo - SP,
filho de Vanderlei Gomes Gongalves e de Raquel Gomes dos Santos; A pretendente: FER-
NANDA FERNANDES DO NASCIMENTO SILVA, brasileira, divorciada, nascida aos
27/01/1991, assistente comercial, natural de S&o Paulo - SP, residente e domiciliada em
Sao Paulo - SP, filha de José Tavares da Silva Filho e de lvone Fernandes do Nascimento.

O pretendente: ROGERIO ALKMIN DA CONCEIGAO, brasileiro, solteiro, nascido aos
28/10/1990, sushiman, natural de Itaiba - PE, residente e domiciliado em S&o Paulo -
SP, filho de Maria José da Conceigcéo; O pretendente: RONY DE JESUS SANTOS,
brasileiro, solteiro, nascido aos 31/08/2002, atendente, natural de Sao Paulo - SP, re-
sidente e domiciliado em Sao Paulo - SP, filho de Alexandre Francisco de Almeida dos
Santos e de Creuza de Jesus Santos.

O pretendente: JOSE WILSON DA SILVA FILHO, brasileiro, divorciado, nascido aos
21/10/1988, técnico de enfermagem, natural de Cajueiro - AL, residente e domicilia-
do em S&o Paulo - SP, filho de José Wilson da Silva e de Maria Zenilda da Silva; A
pretendente: MARIA DEBORA SANTOS MARQUES, brasileira, solteira, nascida aos
06/03/1988, auxiliar de enfermagem, natural de Aracaju - SE, residente e domiciliada em
Sao Paulo - SP, filha de Luzinaldo Marques e de Laudinete Santos.

O pretendente: GLEYSSON NOGUEIRA COSTA, brasileiro, solteiro, nascido aos
02/07/2002, assistente juridico, natural de Sdo Paulo - SP, residente e domiciliado em
Séao Paulo - SP, filho de Pedro Gueres Costa e de Eliane Nogueira Costa; A pretendente:
OHANA CRISTINA SILVA ROCHA, brasileira, solteira, nascida aos 07/11/2001, assis-
tente juridica, natural de Sdo Paulo - SP, residente e domiciliada em S&o Paulo - SP, filha
de Claudio Bello da Rocha e de Keila Cristina da Silva da Rocha.

O pretendente: GUSTAVO TEIXEIRA DE OLIVEIRA, brasileiro, solteiro, nascido aos
07/02/2003, porteiro, natural de Sdo Paulo - SP, residente e domiciliado em Sao Paulo
- SP, filho de Sebastido Pereira de Oliveira e de Alessandra Teixeira Carvalho; A pre-
tendente: JAKELINE JULIA FERREIRA, brasileira, solteira, nascida aos 18/03/2004,
auxiliar de veterinario, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliada em Sao Paulo
- SP, filha de Ivanildo Ferreira Silva e de Marcia Julia Ferreira Silva.

O pretendente: ALDENOR ALVES DE AMORIM NETO, brasileiro, solteiro, nascido
aos 24/03/1998, empresario, natural de Vitéria da Conquista - BA, residente e domicilia-
do em S&o Paulo - SP, filho de Miguel Teixeira dos Santos e de Vitéria Novais Amorim;
A pretendente: DANDARA GUERREIRA DA SILVA, brasileira, solteira, nascida aos
25/03/1984, promotora de vendas, natural de Tabodo da Serra - SP, residente e domici-
liada em Sao Paulo - SP, filha de Maria das Dores Barbosa da Silva.

O pretendente: GUSTAVO LOPES RODRIGUES, brasileiro, solteiro, nascido aos
17/03/1998, auxiliar de logistica, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliado em
Sao Paulo - SP, filho de Helio Lopes e de Claudia Barbosa Rodrigues; A pretendente:
EMELY GOMES DE JESUS SILVA, brasileira, solteira, nascida aos 06/08/1999, natu-
ral de S&o Paulo - SP, residente e domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Edvaldo de
Jesus Silva e de Amonaria Gomes de Jesus.

O pretendente: LUIZ FERNANDO OLIVEIRA SILVA, brasileiro, solteiro, nascido
aos 25/08/2000, recepcionista, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliado
em Sao Paulo - SP, filho de Jose Ivan da Silva e de Lucineide Messias de Olivei-
ra; A pretendente: ADRIANA PEREIRA DE SOUZA, brasileira, solteira, nascida
aos 04/10/1992, recepcionista, natural de Oliveira dos Brejinhos - BA, residente e
domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Aldino de Souza e de Almeide Pereira de
Souza.

O pretendente: LUCAS ALVES PEREIRA, brasileiro, solteiro, nascido aos 22/10/1998,
eletricista, natural de Sdo Paulo - SP, residente e domiciliado em Sao Paulo - SP, filho de
Elias Dantas Pereira e de Rosemary Alves Pereira; A pretendente: KEILA GABRIELA
DA SILVA PEREIRA, brasileira, solteira, nascida aos 22/12/1998, técnica de enferma-
gem, natural de S&o Paulo - SP, residente e domiciliada em S&o Paulo - SP, filha de
Roseli da Silva Pereira.

O pretendente: MURILO BARBOSA MEDEIROS SILVA, brasileiro, solteiro, nascido
aos 27/09/1996, empresario, natural de Tabodo da Serra - SP, residente e domiciliado
em Sao Paulo - SP, filho de Josué Medeiros da Silva e de Rita Mara Barbosa Medeiros
Silva; A pretendente: LETICIA COSTA CALDEIRA, brasileira, solteira, nascida aos
17/11/1991, analista de operagdes, natural de Sao Paulo - SP, residente e domiciliada
em Sao Paulo - SP, filha de Milton Donizeti Caldeira e de Maria do Carmo Costa Cal-
deira.

O pretendente: ALDENNIR DE SOUSA BALEEIRO, brasileiro, divorciado, nas-
cido aos 19/06/1988, taxista, natural de Caculé - BA, residente e domiciliado em
S&o Paulo - SP, filho de Josué Aguiar Baleeiro e de Ana Martins de Sousa Ba-
leeiro; A pretendente: KATIA LILIAN SOARES, brasileira, divorciada, nascida
aos 01/05/1966, representante comercial, natural de Sao Paulo - SP, residente e
domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Francisco Miguel Soares Junior e de Elvira
Picos Soares.

O pretendente: LUCAS DOS SANTOS GAMA, brasileiro, solteiro, nascido aos
05/10/2007, barbeiro, natural de Itapecerica da Serra - SP, residente e domiciliado em
Sé&o Paulo - SP, filho de Mayke Nunes Gama e de Nubia Rafaela dos Santos; A preten-
dente: EVELLYN CHRISTINE PEREIRA DA SILVA, brasileira, solteira, nascida aos
06/03/2007, assistente administrativa aprendiz, natural de Itapecerica da Serra - SP,
residente e domiciliada em S&o Paulo - SP, filha de Paulo Cesar Pinto da Silva e de
Christiane Pereira dos Santos.

O pretendente: PAULO DE LARA, brasileiro, solteiro, nascido aos 04/03/1984, torneiro
mecanico, natural de Itapecerica da Serra - SP, residente e domiciliado em Sao Paulo
- SP, filho de Benedito Paulo Lara e de Natalina Gastao de Lara; A pretendente: LUCY
SILVESTRE DE LIMA, brasileira, divorciada, nascida aos 29/03/1983, copeira, natural
de Sao Paulo - SP, residente e domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Jose Bezerra de
Lima e de Florinda Silvestre.

O pretendente: WANDER ANGELINO RODRIGUES DOS SANTOS, brasileiro,
solteiro, nascido aos 25/05/1984, motorista, natural de Sao Paulo - SP, residente
e domiciliado em Sao Paulo - SP, filho de Claudemir dos Santos e de Haydée Ro-
drigues Pedrozo dos Santos; A pretendente: ALINE SILVA MARTINS, brasileira,
solteira, nascida aos 13/03/1996, enfermeira, natural de Sao Paulo - SP, residente
e domiciliada em Sao Paulo - SP, filha de Carlos Alexandre Martins e de Rosemary
da Silva.

O pretendente: JOSE WILTON RODRIGUES DA SILVA, brasileiro, nascido aos
12/11/1990, monitor de estacionamento, natural de Mulungu - CE, residente e domi-
ciliado em Sao Paulo - SP, filho de José Nilton Rodrigues da Silva e de Lucinete de
Souza Silva; A pretendente: RENATA MARQUES DA SILVA, brasileira, nascida aos
03/05/1997, copeira, natural de Sdo Roque - SP, residente e domiciliada em S&o Paulo
- SP, filha de Renato da Silva e de Rosana Marques da Silva.

O pretendente: EDUARDO DE JESUS PEREIRA NETO, brasileiro, solteiro, nas-
cido aos 09/08/2000, lider de adimpléncia, natural de Séo Paulo - SP, residente e
domiciliado em Sao Paulo - SP, filho de Nestor de Jesus Pereira Filho e de Celia
Regina de Jesus; A pretendente: NATALIA MOTA SAMPAIO, brasileira, solteira,
nascida aos 19/02/2002, auxiliar de cartério, natural de Sdo Paulo - SP, residente e
domiciliada em Séo Paulo - SP, filha de lvam Lins Sampaio e de Marcia Nunes da
Mota Sampaio.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local
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