4 Sao Paulo, terga-feira, 07 de julho de 2026

Proclamas de Casamentos

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
DE PESSOAS NATURAIS
16° Subdistrito - Mooca

Luiz Orlando de Barros Segala = Oficial

Faco saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos
pelo Art. 1525, do Cdédigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: ADALBERTO MARTINEZ LADISLAU, estado civil solteiro, profissdao
advogado, nascido em Itajuba, MG, no dia 07/04/1960, residente e domiciliado neste
Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Thales Ladislau e de Maria de Lourdes Martinez
Ladislau. O pretendente: LEANDRO PEREIRA DA SILVA, estado civil solteiro, profissdo
empresario, nascido em BeloHorizonte, MG, no dia 02/10/1978, residente e domiciliado
neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Elza Pereira da Silva.

O pretendente: BRENER ALVES DE SOUZA, estado civil solteiro, profissdo analista de
produtos, nascido em Sao Paulo, SP, no dia 18/10/1998, residente e domiciliado neste
Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Edson Alves de Souza e de Izilda Alves Mineiro. A
pretendente: JUSSARA MATIAS DA SILVA, estado civil solteira, profisséo analista de
tesouraria, nascida em Sao Paulo, SP, no dia 16/03/2000, residente e domiciliada neste
Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Luciano Matias da Silva e de Selma Costa Oliveira
da Silva.

O pretendente: GLASANIO CONSTANT, estado civil solteiro, profissédo fotégrafo,
nascido no Haiti, no dia 05/08/1993, residente e domiciliado neste Subdistrito, Sdo
Paulo, SP, filho de Jean Eliophen Constant e de Marie Olimpsie Mercilus. A pretendente:
CHRISLIE FELIX, estado civil solteira, profissdo manicure, nascida no Haiti, no dia
01/11/1994, residente e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Adrien
Felix e de Misimaire Joseph.

O pretendente: JEAN PATRICK DA SILVA, estado civil divorciado, profisséo funcionario
publico, nascido em Paraguacu Paulista, SP, no dia 29/10/1993, residente e domiciliado
neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Wilson Barros da Silva e de Rosana Aparecida
da Silva. Apretendente: DIANNE DOS SANTOS PAULINO, estado civil solteira, profisséo
funcionaria publica municipal, nascida em Vinhedo, SP, no dia 17/08/1987, residente e
domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Antonio Carlos Paulino e de Neusa
Aparecida dos Santos Paulino.

Opretendente: LUENDELL GLAUCIO TAVARES DO NASCIMENTO, estado civil solteiro,
profissdo marceneiro, nascido em Sousa, PB, no dia 22/04/1995, residente e domiciliado
neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Francineto Rosa do Nascimento e de Elisoneide
Tavares do Nascimento. Apretendente: JACQUELINE DA SILVAFERREIRA, estado civil
solteira, profissdo analista de DP,nascida em S&o Paulo, SP, no dia 13/11/1995, residente
e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Paulo Ferreira e de Rosimeire
da Silva Melo Ferreira.

O pretendente: CARLOS MARCELO OLIVEIRA SALES, estado civil solteiro, profissdo
escrivao de policia, nascido em Fortaleza, CE, no dia 02/11/1984, residente e domiciliado
neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Francisco Carlos Sa Sales e de Stela Maria de
Oliveira Sales. A pretendente: HEVILLA MARTINS LEAL DE LIMA, estado civil solteira,
profisséo escriva de policia, nascida em Boa Viagem, CE, no dia 15/02/1988, residente
e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de José Nivaldo Maria de Lima e de
Maria Martins Leal de Lima.

O pretendente: EDILSON FERREIRA OLIVEIRA, estado civil solteiro, profissdo arquiteto,
nascido em Mata de S&o Jodo, BA, no dia 29/04/1972, residente e domiciliado neste
Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filho de Adeodato Soares de Oliveira e de Maria de Lourdes
Ferreira de Oliveira. A pretendente: CELIA REGINA BOAVENTURA FERREIRA, estado
civil solteira, profissdo agente de viagens, nascidaem Ruy Barbosa, BA, nodia01/01/1971,
residente e domiciliada neste Subdistrito, Sdo Paulo, SP, filha de Jo&do Lopes Ferreira e
de Agnezia Boaventura Ferreira.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local
Jornal Empresas & Negécios

CARTORIO DE REGISTRO CIVIL
33° Subdistrito - Alto da Mooca

ILzZETE VERDERAMO MARQUES - Oficial

Fago saber que os seguintes pretendentes apresentaram os documentos exigidos
pelo Art. 1525, do Cdédigo Civil Atual Brasileiro e desejam se casar:

O pretendente: RICARDO TEIXEIRA DA SILVA, estado civil solteiro, filho de José Teixeira
da Silva e de Maria de Lourdes Gutier da Silva, residente e domiciliado neste Subdistrito,
Alto da Mooca - S&o Paulo - SP. A pretendente: ANDREZA TANIA PERPETUO, estado
civil solteira, filha de Abel Augusto da Quinta Perpetuo e de Jussara Bassi Perpetuo,
residente e domiciliada neste Subdistrito, Alto da Mooca - Sdo Paulo - SP.

O pretendente: MARCELO MAHMED, estado civil vitvo, filho de AzizMabmed e de Nailda
Aparecida Mahmed, residente e domiciliado neste Subdist rito, Alto da Mooca - Sdo Paulo
- SP. A pretendente: SHEILA PAMELA SANTOS DA MATA, estado civil divorciada, filha
de Wagner Domingos da Mata e de Carmozina Maria dos Santos, residente e domiciliada
neste Subdistrito, Alto da Mooca - S&o Paulo - SP.

O pretendente: VINICUS HENRIQUE ANDRADE, estado civil solteiro, filho de
José de Souza Andrade e de Luisa Ferreira de Souza Andrade, residente e
domiciliado neste Subdistrito, Alto da Mooca - Sédo Paulo - SP. A pretendente:
BRUNA FERREIRA BRAZ DA SILVA, estado civil solteira, filha de Sergio Braz da
Silva e de Dione Ferreira Braz da Silva, residente e domiciliada neste Subdistrito,
Alto da Mooca - Séo Paulo - SP.

O pretendente: JULIO DELOMO PEREIRA, estado civil solteiro, filho de José Mauricio
de Franga Pereira e de Regina Aparecida Delomo Pereira, residente e domiciliado neste
Subdistrito, Alto da Mooca - Sdo Paulo - SP. A pretendente: GEOVANNA DRAGH]I, estado
civil solteira, filha de Marcos Antonio Draghi e de Rita de Cassia dos Santos Draghi,
residente e domiciliada neste Subdistrito, Alto da Mooca - Sdo Paulo - SP.

O pretendente: LUiS FELIPE TONET, estado civil solteiro, filho de Antonio Sebastido
Tonet e de Maria Aparecida de Sousa Tonet, residente e domiciliado neste Subdistrito,
Alto da Mooca - Séo Paulo - SP. A pretendente: CARINA MUCCIOLO MELO, estado
civil solteira, filha de Luiz Carlos Melo e de Josefina Mary Mucciolo Melo, residente e
domiciliada neste Subdistrito, Alto da Mooca - Sao Paulo - SP.

Se alguém souber de algum impedimento, oponha-se na forma da lei. Lavro o presente,
para ser afixado no Oficial de Registro Civil e publicado na imprensa local
Jornal Empresas & Negdcios
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Nas grandes datas, o varejo
digital é testado pela imagem

Todo grande torneio de futebol concentra a atencdo do pais ho campo, nas telas e nas redes, mas,
para quem opera varejo digital, o teste mais dificil ndo acontece nos estadios, acontece no catalogo

Larissa Morimoto (*)

assemanas que ante-

cedem o apito inicial,

lojas e marketplaces
precisam vestir milhares de
produtos com a cara da data:
fundos tematicos, recortes
por canal, versdes que mu-
dam conforme a competicdo
avanca. E precisam fazer
isso na velocidade de um
calendario que nio espera
ninguém.

A pressao nao é pequena.
S6 na Black Friday de 2025,
0 e-commerce brasileiro
movimentou mais de R$ 10
bilhdes em um tinico fim de
semana, segundo a Neotrust
— uma data que, sozinha,
chega a render trés vezes
mais do que um dia comum
de vendas. E o pico deixou
de ser um ponto isolado no
calendario, a prépria Black
Friday ja ndo cabe em uma
sexta-feira, espalha-se por
todo o més de novembro e
emenda com o Natal.

Cada um desses eventos
comerciais funciona como
um teste de estresse da
operacdo visual do varejo,
pois é neles que fica exposto
o que passa despercebidono
resto do ano, que a imagem
de produto deixou de ser um
detalhe estético e virou um
entrave operacional. Quem
produz bem, em escala e no
prazo, ocupa as prateleiras
digitais no momento em que
o consumidor esta olhando.
Quem nao consegue chega
atrasado a uma janela que
dura poucas semanas e nao
se repete.

A dificuldade se multiplica
porque o varejo brasileiro
nao vende em um lugar so.
Um mesmo produto precisa
aparecer no site proprio, no
Mercado Livre, na Amazon,

em uma loja Shopify, nas
redes sociais, e cada plata-
formatemsuas exigénciasde
formato, proporcao e padrio.
O que era uma foto vira dez
entregas diferentes. Para o
vendedor de alto volume, que
administra milhares de itens
em varios canais ao mesmo
tempo, a edicdo manual sim-
plesmente ndo acompanha
0 pico. O tempo da equipe
é consumido por requisitos
técnicos antes mesmo de
chegar a parte criativa.

Do outro lado da escala,
grandesmarcas e marketpla-
ces enfrentam um problema
diferente, mas igualmente
operacional. O volume é tao
alto que, historicamente, a
unica forma de dar conta
era terceirizar, e com iSso
vém a lentiddo e o custo das
agéncias, além de um risco
frequentemente subestima-
do, que é a perda de consis-
téncia. Quando milhares de
imagens passam por maos
diferentes e sob pressio de
prazo, o padrdo da marca
escorrega, e padrdo visual,
para o consumidor, é sinal
de confianca. Uma vitrine
que parece descuidada jus-
tamente em picos de maior
trafego do ano comunica
o oposto do que a marca
gostaria.

E aqui que o cenéario mu-
dou de forma concreta nos

ultimos anos. A inteligéncia
artificial aplicada a imagem
de produto reescreveu o
limite de capacidade de uma
operacdo visual, transfor-
mando em rotina de um dia
0 que antes levava semanas
e dependia de quantas pes-
soas se conseguia contratar
para o pico.

Os nulmeros comprovam
isso: plataformas dedicadas
a producio de imagens com
inteligéncia artificial ja pro-
cessam bilhoes de imagens
por ano, isso é, um volume
que, ha apenas uma década,
exigiria estudios inteiros e
meses de producdo.

Padronizar fundo, luz e
enquadramento, gerar ver-
sOes temadticas e adaptar
um mesmo ativo para cada
canal deixou de ser o teto
da operacdo, e a pergunta
que importa passou a ser
menos quantas maos se tem
disponiveis e mais quao bem
se orquestra a producao.

Na pratica, isso significa
configurar templates antes
dolancamento de uma cam-
panha, em vez de adapta-los
sob pressao de prazo—defi-
nindo padrdées de fundo, re-
cortes por canal e variacoes
sazonais para um catalogo
inteiro de uma s6 vez, para
entdo executa-los em escala
quando o momento chegar.
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A consequéncia estra-
tégica é a parte que ainda
poucos perceberam. Se a
capacidade de produzir
imagem deixou de ser o
fator limitante, a vantagem
competitivamigra de lugar,
val para quem planeja a
operacdo visual como in-
fraestrutura, e ndo como
correria de ultima hora.
Quem se sai melhor nessas
datas costuma ser quem
trataaproducdo deimagem
com a mesma seriedade
dedicada ao estoque e a
logistica, e ndo necessaria-
mente quem tem o maior
orcamento de midia.

Osjogos de 2026 sdo, mais
umavez, umbom termome-
tro.Naopelacamisa,pela TV
oupelacervejaquevaolotar
os anuncios, mas pelo que a
data revela sobre a maturi-
dade de cada operacao. Os
grandes eventos comerciais
sempre funcionaram assim:
expoemrapidamente quem
estd preparado e quem esta
improvisando. A diferenca é
que, desta vez, o limite que
separa os dois grupos néao é
mais o tamanho da equipe,
e sim a capacidade de pro-
duzir em escala sem abrir
mao de velocidade nem de
consisténcia, uma régua
novaque vale apenaajustar
antes do préximo pico.

E a inteligéncia artificial,
hoje ao alcance de qualquer
operacdo, deixou de ser o
diferencial por si s6. O que
separa quem aproveita a
data de quem apenas reage
aelaé saberusa-labem. Isso
significa construir o fluxo
de trabalho antes de o pico
chegar, e ndo durante.

(*) Growth Manager da Photoroom, a
solugao visual de inteligéncia artificial
que processa mais de 7 bilhdes de
imagens de e-commerce por ano.

A nova vantagem competitiva
da industria esta na capacitacao

Paula Cristina Dani (*)

A cada minuto, cerca de sete novas
inovagoes surgemno mundo. S0 mais
de 10 mil por dia. Em apenas um ano,
foram 3,7 milhdes de registros de
patentes globais, segundo a World
Intellectual Property Organization
(WIPO), agéncia das Nacoes Unidas
responsavel por monitorar a evolugdo
da propriedade intelectual. Estamos
falando de novas tecnologias, produ-
tos, solugdes e processos que chegam
ao mercado em uma velocidade cada
vez maior.

Mas, observando esse movimento
de perto, tenho a impressdo de que
a discussao sobre inovacdo ainda se
concentra excessivamente nas tec-
nologias em si. E talvez o verdadeiro
desafio esteja em outro lugar: na
capacidade de transformar toda essa
inovacao em resultado pratico dentro
das empresas. Afinal, nenhuma tecno-
logia gera impacto sozinha. E preciso
que existam profissionais preparados
paracompreendé-la, aplici-la e extrair
dela o maximo valor.

Essa realidade fica evidente
quando olhamos para o mercado
brasileiro. Segundo o Servico Na-
cional de Aprendizagem Industrial
(SENAI), o pais precisara qualificar
cercade 14 milhoes de profissionais

industriais até 2027, sendo a maior
parte voltada a requalificacdo de
trabalhadores que ja estdo em ati-
vidade. Ao mesmo tempo, dados da
Confederacao Nacional da Industria
(CNI) mostram que a falta de mao
de obra qualificada ja é apontada
como um problema por 23,1% dos
empresarios.

Os nuameros ajudam a entender
uma questao cada vez mais presente
na industria: ndo basta ter acesso a
tecnologia. E preciso garantir que
ela seja utilizada da forma correta. E
isso exige atualizacdo constante dos
profissionais, especialmente em um
cendrio em que as transformacoes
acontecem em ritmo acelerado.

O desafio, alids, ndo é exclusivo do
Brasil. Estudo recente da Deloitte
aponta que a competicdo por profis-
sionais qualificados continua sendo
uma das principais preocupacoes da
industria global, justamente em um
momento em que empresas ampliam
investimentos em automacao, digi-
talizacdo e tecnologias avancadas.

Diante desse contexto, tenho obser-
vado um movimento interessante. A
medida que as tecnologias se tornam
mais sofisticadas, fabricantes e distri-
buidores passam a assumir também

um papel cada vez mais relevante na
formacao técnica do mercado.

Alégicaé simples: ndo adianta dispo-
nibilizar equipamentos mais avanca-
dosse os profissionais ndo conseguem
explorar todo o seu potencial.

E esse cendrio tende a se acentuar.
Diferentemente de outras revolugoes
industriais, em que novas tecnologias
levavam anos para se consolidar no
mercado, hoje os ciclos de inovagao
sdo cadavezmais curtos. Equipamen-
tos, softwares, sistemas de automacao
e ferramentas conectadas evoluem
continuamente, exigindo atualizacdo
permanente de quem esti na opera-
¢do. O Forum Econdémico Mundial de
2023 japreviaisso, estimando que 44%
das competéncias dos trabalhadores
precisariam ser atualizadas até 2028
em funcdo das transformacoes tecno-
l6gicas em curso.

Porisso, a capacitacdo passouafazer
parte da prépria estratégia de desen-
volvimento das empresas, se tornando
tdo importante quanto a inovacao que
estd sendo colocada no mercado.

Quem entender isso ganhara, cer-
tamente, uma grande competitivade
no mercado moderno.

(*) CEO da Milwaukee Brasil.
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